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EXTERNÝ UHOL POHĽADU 
 
 
 
 
 
Pozícia externého poradcu mi umožňuje nachádzať 
také riešenia, ktoré Vám pomôžu zlepšiť Vašu 
pozíciu na trhu. A práve môj nezávislý pohľad na 
vec Vám umožní dosiahnuť t ie najlepšie výsledky. 
 
 

 
 
  
S QUERDENKE CEE pôsobím ako marketingový expert v spoločnostiach s medzinárodným 
zameraním. Ťažiskom mojej č innosti je tvorba a sledovanie nadnárodných stratégií, 
špecifických trhových stratégií i č iastkových zákazníckych stratégií.   
Viac informácií a referencie nájdete na: www.querdenke.com. 
 
Ako partner DIE INDUSTRIEPROFIS vykonávam poradenstvo a zaisťujem podporu stredným 
a veľkým výrobným podnikom v ich rozvoji. Zároveň sa orientujem na realizáciu opatrení 
v oblastiach B2B/B2C/Interný marketing a súčasne v oblasti starostlivosti o zákazníkov.   
Viac informácií a referencie: www.dieindustrieprofis.com 
 
Veľmi sa teším na nezáväzný osobný rozhovor. 
 
 

 
 
 
S pozdravom 
Peter Skala 



 

QUERDENKE marketing CEE T +43 664 523 2225 peter.skala@querdenke.com 
A-1010 Viedeň, Wallnerstrasse 3                         F +43 125 330 338300 www.Querdenke.com 

VÝPIS MEDZINÁRODNÝCH PROJEKTOV 
 
AUSTROTHERM / Bulharsko, ČR, Rumunsko 
Poradenstvo a monitoring pri tvorbe trhu v Strednej a Východnej Európe.  
Marketingové plány a rozpočty, koncept zaistenia odbytu na trhu a zákaznícke koncepty.   
Školenie pracovníkov marketingu v oblasti tvorby stratégií a finančných plánov priamo na 
mieste.  
www.austrotherm.com 
 
BAUMIT / Bulharsko, ČR, Nemecko, Maďarsko, Poľsko, Rumunsko, Slovenská republika) 
Marketingové vedenie na medzinárodnej úrovni, organizácia a coaching tímu v danej krajine. 
Vypracovanie a riadenie marketingových finančných plánov v jednotlivých krajinách a 
realizácia interných a externých marketingových opatrení. 
www.baumit.com  
 
CIBA VISION / Švajč iarsko 
Príprava programu prepojenia so zákazníkmi pre veľký reťazec optikov a koncepcie    
služieb pre najlepších zákazníkov (Top-customer-Events).  
www.cibavision.ch 
 
IMMOEAST / Slovenská republika 
Vypracovanie nadnárodného konceptu pre vstup na trh a uplatnenie sa na trhu 
špecializovaných centier, ďalej realizácia regionálnych otváracích prezentačných akcií. 
www.bigbox-shopping.com, www.immoeast.at 
 
IMMORENT / CEE 
Vypracovanie viacfázového konceptu marketingového vedenia špecializovaných centier, 
návrh mena, značky, loga a koordinácia partnerov pri danom projekte priamo na mieste.   
www.immorent.com  
 
MASCHINENRING GRUPPE / ČR, Maďarsko, Slovenská republika 
Prieskum trhu a vedenie predbežných pohovorov s potenciálnymi zákazníkmi za účelom 
rozvoja ponuky v danej krajine určenia. Poradenstvo v oblasti medzinárodnej marketingovej 
stratégie.  
www.maschinenring.at 
 
MUREXIN / ČR, Nemecko, Maďarsko, Poľsko, Slovensko 
Vypracovanie  medzinárodnej  zastrešujúcej marketingovej stratégie s aspektmi danej krajiny 
určenia, optimalizácie súčasných marketingových aktivít, napojenie ďalších krajín.     
www.murexin.com 
 
PRECON / DE (Nemecko) 
Vývoj alternatívnej trhovej stratégie pre Rakúsko. Vypracovanie konceptu pre akvizíciu 
zákazníkov a marketing.  
www.precon.de, www.bcm.at 
 
SCHMID INDUSTRIE HOLDING / International 
Koordinácia externého Public Relations, rovnako ako koncepcia a realizácia koncernovej 
internej komunikačnej stratégie.  
www.schmidholding.com  
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VÝPIS PROJEKTU PRE RAKÚSKO 
 
ACTUAL-FENSTERTECHNIK 
Dotazovanie zákazníkov a analýza trhu. Na základe tohto prieskumu došlo k vypracovaniu 
trhového konceptu špecifického pre danú cieľovú skupinu.  
www.ifn.at 
 
DONAULAND 
Vypracovanie marketingových návrhov na získanie novej pozície na trhu popri súčasnej 
veľkej pobočke, určenie nových cieľových skupín a návrh marketingových opatrení 
špecifických pre daných zákazníkov. 
www.donauland.at 
 
KNAUF 
Vypracovanie marketingovej stratégie pre súčasnú skupinu produktov. 
Následné rozšírenie tejto stratégie na ďalšie skupiny produktov. Poradenská č innosť. 
www.knauf.at 
 
OTTAKRINGER BRAUEREIEN 
Nová pozícia pivovaru ako usporiadateľa. Definícia nových cieľových skupín a vypracovanie 
zodpovedajúcich komunikačných stratégií.   
www.ottakringer.at 
 
RAIFFEISENHOLDING NÖ-WIEN 
Nová pozícia kláštora UND, vypracovanie marketingových a komunikačných plánov, podpora 
centrálneho manažmentu. 
www.rhnoew.at, www.klosterund.at 
 
SPRING GLOBAL MAIL 
Vytvorenie konceptu direct marketingu v rámci uvedenia nového softvéru na zadávanie 
objednávok na trh, definícia cieľových skupín. 
www.springglobalmail.com/at 
 
TONI MÖRWALD 
Príprava konceptu pre reštauráciu Mörwald v kláštore UND. 
Poradenstvo pri vývoji produktových a servisných služieb.  
www.moerwald.at 
 
VERKEHRSBÜRO GROUP 
Príprava a realizácia inovatívnej prezentácie trhového prostredia v prípade jedinečnej 
spracovateľskej l inky v strednej Európe.  
www.verkehrsbuero.com,  www.vitana.at 
 
XEROX TDG 
Príprava a realizácia niekoľkodenného školiaceho programu s témou starostl ivosti  
o zákazníkov. 
www.xeroxtdg.com 




