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KÜLSŐ SZEMSZÖG 
 
 
 
Külső tanácsadói pozícióm olyan megoldások 
megtalálását teszi lehetővé, amelyek segítenek az 
Ön piaci helyzetének javításában.  
 
S épp az adott tárgykörre vonatkozó független 
nézetem az, amely lehetővé teszi, hogy a legjobb 
eredményeket érje el. 
 

 
 
  
A QUERDENKE CEE céggel nemzetközi orientáltságú társaságokban működöm 
marketing szakértőként. Tevékenységem súlypontja transznacionális stratégiák, 
specifikus piacstratégiák és részleges ügyfél stratégiák kidolgozása és figyelemmel 
kísérése.  
További információk és referenciák a www.querdenke.com honlapon találhatók. 
 
Mint a DIE INDUSTRIEPROFIS cég partnere tanácsadással foglalkozom, és támogatást 
nyújtok közepes és nagy gyártóvállalatok számára fejlődésük megvalósításához. Ezzel 
egy időben tevékenységem a B2B/B2C/Belső marketing területekkel és az ügyfélrő l  való 
gondoskodással összefüggő intézkedések megvalósítására is irányul.   
További információk és referenciák a www.dieindustrieprofis.com honlapon találhatók. 
 
Örömmel várom személyes, minden kötelezettség nélküli találkozásunkat. 
 
 

 
 
 
Üdvözlettel 
Peter Skala 
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NEMZETKÖZI PROJEKTEK JEGYZÉKE 
 
AUSTROTHERM / Bulgária, Cseh Köztársaság, Románia 
Tanácsadás és monitoring a piackialakítás területén Közép- és Kelet-Európában.  
Marketingtervek és költségvetések, piaci eladás bebiztosítására vonatkozó koncepció 
és ügyfél koncepciók. Marketingdolgozók közvetlen helyszíni képzése stratégia 
kialakítása és pénzügyi tervek kidolgozása területén.  
www.austrotherm.com 
 
BAUMIT / Bulgária, Cseh Köztársaság, Németország, Magyarország, Lengyelország,      

     Románia, Szlovák Köztársaság 
Marketingvezetés nemzetközi szinten, szervezés és team-coaching az adott országban. 
Marketing pénzügyi tervek kidolgozása és irányítása az egyes országokban, valamint 
belső és külső marketing intézkedések megvalósítása. 
www.baumit.com  
 
CIBA VISION / Svájc 
Az ügyfelekkel való kölcsönös összeköttetési program előkészítése egy nagy optikus 
lánchálózat számára, és szolgáltatási koncepció a legjobb ügyfelek számára. 
www.cibavision.ch 
 
IMMOEAST / Szlovák Köztársaság 
Transznacionális koncepció kidolgozása a piacra lépésre és a specializált központok 
piacán való érvényesülésre vonatkozóan, valamint regionális bevezető bemutató 
rendezvények megvalósítása. 
www.bigbox-shopping.com, www.immoeast.at 
 
IMMORENT / CEE 
Specializált központok marketingvezetésére vonatkozó többfázisú koncepciók 
kidolgozása, név, márkanév, logó tervezése és az adott projekt partnerek koordinációja 
közvetlenül a helyszínen.   
www.immorent.com  
 
MASCHINENRING GRUPPE / Cseh Köztársaság, Magyarország, Szlovák Köztársaság 
Piackutatás és előzetes interjúk lebonyolítása a potenciális ügyfelekkel az adott 
országra vonatkozó kínálat fejlesztése érdekében. Tanácsadás a nemzetközi marketing 
stratégia területén.  
www.maschinenring.at 
 
MUREXIN / Cseh Köztársaság, Németország, Magyarország, Lengyelország, Szlovákia 
Nemzetközi átfogó (holding) marketing stratégia kidolgozása figyelembe véve az adott 
ország szempontjait, a meglévő  marketing tevékenységek optimalizálása, további 
országok bevonása.     
www.murexin.com 
 
PRECON / Németország 
Alternatív piacstratégiák kifejlesztése Ausztria számára. Ügyfélszerzési és marketing 
koncepció kidolgozása.  
www.precon.de, www.bcm.at 
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OSZTRÁK PROJEKTEK JEGYZÉKE 
 
ACTUAL-FENSTERTECHNIK 
Ügyfelek körében végzett felmérés és piacelemzés. Az elvégzett felmérés alapján az 
adott célcsoportra irányuló piaci koncepció kidolgozása.  
www.ifn.at 
 
DONAULAND 
Marketing tervezetek kidolgozása új piaci pozíció elnyerése érdekében a meglévő nagy 
fiókkirendeltség számára, új célcsoportok meghatározása és az adott ügyfelekre 
vonatkozó specifikus marketing intézkedések tervezete. 
www.donauland.at 
 
KNAUF 
Marketing stratégia kidolgozása a meglévő  termékcsoport számára. 
Ezt követően e stratégia további termékcsoportokra történő kiszélesítése. Tanácsadói 
tevékenység. 
www.knauf.at 
 
OTTAKRINGER BRAUEREIEN 
A sörgyár, mint rendezvényszervező új pozíciója. Új célcsoportok meghatározása, és az 
ennek megfelelő kommunikációs stratégiák kidolgozása.   
www.ottakringer.at 
 
RAIFFEISENHOLDING NÖ-WIEN 
UND kolostor új pozíciója, marketing és kommunikációs tervek kidolgozása, központi 
menedzsment támogatása. 
www.rhnoew.at, www.klosterund.at 
 
SPRING GLOBAL MAIL 
„Direct marketing” koncepció kidolgozása a megrendelések felvevésére szolgáló új 
software piacra való bevezetése alkalmából, célcsoportok meghatározása. 
www.springglobalmail.com/at 
 
TONI MÖRWALD 
Koncepció kidolgozása a Mörwald étterem számára az UND kolostorban. 
Tanácsadás a termék- és szervizszolgáltatások fejlesztése területén.  
www.moerwald.at 
 
VERKEHRSBÜRO GROUP 
Piaci környezet innovatív bemutatásának előkészítése és megvalósítása a Közép-
Európában egyedülálló feldolgozósor esetében.  
www.verkehrsbuero.com,  www.vitana.at 
 
XEROX TDG 
Többnapos képzési program előkészítése és megvalósítása az ügyfelekrő l  való 
gondoskodás témakörben. 
www.xeroxtdg.com 
 




