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DIE SICHT VON AUSSEN

Mein Standpunkt erlaubt mir

die beste Sicht auf die Dinge,

die Ilhnen |hre Nahe oft verstellt.

noch dazu mit den besten Aussichten.

Mit QUERDENKE CEE bin ich als Marketing-Experte in Unternehmen mit einer
internationalen Ausrichtung tatig. Schwerpunkt ist die Entwicklung und Begleitung
von landeribergreifenden und -spezifischen Markt- und Kundenstrategien.
Mehrinfo und Referenzen: www.querdenke.com.

Als ein Partner von DIE INDUSTRIEPROFIS berate und unterstiitze ich mittlere und
groRe Produktionsunternehmen bei der Entwicklung und Umsetzung der Mallnahmen
aus den Bereichen B2B/B2C/Internes Marketing sowie Kundenmanagement.

Mehrinfo und Referenzen: www.dieindustrieprofis.com

Ich freue mich auf ein unverbindliches, persdonliches Gesprach.

Cle

Mit bestem Grul} &
bis sPeter Skala
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PROJEKTAUSZUG INTERNATIONAL

AUSTROTHERM / BG, CZ, RO

Beratung und Begleitung beim Marktaufbau in CEE.

Marketingplédne und —budgets, Vermarktungs- und Kundenkonzepte,
Coaching der Marketer vor Ort bei Strategie und Budgetgestaltung.
www.austrotherm.com

BAUMIT / BG, CZ, DE, HU, PL, RO, SK

Marketing-Leitung International, Aufbau und Coaching

der Landerteams, Entwicklung und Steuerung der Marketingbudgets
sowie Umsetzung der internen und externen MarketingmalRnahmen.
www.baumit.com

CIBA VISION / CH

Entwicklung eines Kundenbindungsprogrammes fiir eine
groRe Optikerkette sowie Konzeption von Top-Kunden-Events.
www.cibavision.ch

IMMOEAST / SK

Erstellung eines landerubergreifenden Konzeptes zum Markteintritt und Vermarktung
von Fachmarktzentren, Umsetzung der regionalen Eréffnungsveranstaltungen.
www.bigbox-shopping.com, www.immoeast.at

IMMORENT / CEE

Entwicklung eines Mehrphasenkonzepes zur Markteinfihrung von Fachmarktzentren,
Namens-/Marken-/Logoentwicklung sowie Koordination der Projektpartner vor Ort.
www.immorent.com

MASCHINENRING GRUPPE / CZ, HU, SK

Marktsondierung und Vorgesprache mit potenziellen Kunden zur Entwicklung eines
landerspezifischen Angebotes. Beratung zur Internationalen Marketingstrategie.
www.maschinenring.at

MUREXIN / CZ, DE, HU, PL, SK

Erarbeitung einer internationalen Dach-Marketingstrategie mit landerspezifischen
Aspekten, Optimierung der bestehenden Marketingaktivitdten, Einbindung der Lander.
www.murexin.com

PRECON / DE

Entwicklung einer alternativen Marktstrategie fiir Osterreich. Entwicklung eines
Konzeptes zur Kundenakquise und Marketing.

www.precon.de, www.bcm.at

SCHMID INDUSTRIE HOLDING / INTERNATIONAL

Koordination des Public Relations nach AuRen sowie Konzeption und
Umsetzung einer konzernweiten Kommunikationsstrategie nach Innen.
www.schmidholding.com
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LQUER:

PROJEKTAUSZUG OSTERREICH

ACTUAL-FENSTERTECHNIK

Kundenbefragung und Marktstudie. In Folge die Erstellung eines zielgruppen-
spezifischen Markt- und Zielgruppenkonzeptes.

www.ifn.at

GLORIETTE
Mitarbeit beim der Entwicklung eines neuen Marktmodells.
www.gloriette.at

KNAUF

Entwicklung einer Marketingstrategie flir eine bestehende Produktgruppe.
In Folge Ausweitung auf weitere Produktgruppen. Beratende Begleitung.
www.knauf.at

OTTAKRINGER BRAUEREIEN

Neupositionierung der Brauerei als Veranstalter . Definition neuer Zielgruppen
und Entwicklung entsprechender Kommunikationsstrategien.
www.ottakringer.at

RAIFFEISENHOLDING NO-WIEN

Neupositionierung des Klosters UND, Entwicklung der Marketing-
und Kommunikationsplane, Unterstitzung des Center Managements.
www.rhnoew.at, www.klosterund.at

SPRING GLOBAL MAIL

Entwicklung eines Direct-Marketing-Konzeptes im Rahmen der
Markt-Neueinfihrung einer Bestell-Software, Definition neuer Zielgruppen.
www.springglobalmail.com/at

TONI MORWALD

Konzept-Coaching fur Restaurant Mérwald im Kloster Und.
Beratung bei der Entwicklung von Produkt- und Serviceleistungen.
www.moerwald.at

VERKEHRSBURO GROUP

Entwicklung und Umsetzung einer innovativen Marktprasentation
einer in Kontinentaleuropa einzigartigen Verarbeitungslinie.
www.verkehrsbuero.com, www.vitana.at

WWF
Marketingcoaching zu Strategien der Privatkundenpflege und -gewinnung.
www.wwf.at

XEROX TDG
Entwicklung und Umsetzung eines mehrtagigen Kundenpflege -Programmes.
www.xeroxtdg.com
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