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EXTERNÍ ÚHEL POHLEDU 
 
 
 
 
 
Pozice externího poradce mi umožňuje najít taková 
řešení, která Vám pomohou zlepšit Vaší pozici na 
trhu. A právě mů j  nezávislý pohled na věc Vám 
umožní dosáhnout těch nejlepších výsledků. 
 
 

 
 
  
S QUERDENKE CEE působím jako marketingový expert ve společnostech s mezinárodním 
zaměřením. Těžištěm mé č innosti je tvorba a sledování nadnárodních strategií, specifických 
tržních strategií i dílč ích zákaznických strategií.   
Více informací a reference naleznete na: www.querdenke.com. 
 
Jakožto partner DIE INDUSTRIEPROFIS provádím poradenství a zajišťuji podporu středním a 
velkým výrobním podnikům v jejich rozvoji. Zároveň se orientuji na realizaci opatření 
v oblastech B2B/B2C/Interní marketing a rovněž v oblasti péče o zákazníky.   
Více informací a reference: www.dieindustrieprofis.com 
 
Velmi se těším se na nezávazný osobní rozhovor. 
 
 

 
 
 
S pozdravem 
Peter Skala 
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VÝPIS MEZINÁRODNÍCH PROJEKTŮ 
 
AUSTROTHERM / Bulharsko, ČR, Rumunsko 
Poradenství a monitoring př i  tvorbě trhu ve Střední a Východní Evropě.  
Marketingové plány a rozpočty, koncept zajištění odbytu na trhu a zákaznické koncepty.   
Školení pracovníků marketingu v oblasti tvorby strategií a finančních plánů  přímo na místě.  
www.austrotherm.com 
 
BAUMIT / Bulharsko, ČR, Německo, Maďarsko, Polsko, Rumunsko, Slovenská republika) 
Marketingové vedení na mezinárodní úrovni, organizace a coaching týmu v dané zemi. 
Vypracování a řízení marketingových finančních plánů v jednotlivých zemích a realizace 
interních a externích marketingových opatření. 
www.baumit.com  
 
CIBA VISION / Švýcarsko 
Příprava programu propojení se zákazníky pro velký řetězec optiků a koncepce    
služeb pro nejlepší zákazníky (Top-customer-Events).  
www.cibavision.ch 
 
IMMOEAST / Slovenská republika 
Vypracování nadnárodního konceptu pro vstup na trh a uplatnění se na trhu  
specializovaných center, dále realizace regionálních zahajovacích prezentačních akcí. 
www.bigbox-shopping.com, www.immoeast.at 
 
IMMORENT / CEE 
Vypracování vícefázového konceptu marketingového vedení specializovaných center,  
návrh jména, značky, loga a koordinace partnerů př i  daném projektu přímo na místě .   
www.immorent.com  
 
MASCHINENRING GRUPPE / ČR, Maďarsko, Slovenská republika 
Průzkum trhu a vedení předběžných pohovorů s potencionálními zákazníky za účelem rozvoje 
nabídky v dané zemi určení. Poradenství v oblasti mezinárodní marketingové strategie.  
www.maschinenring.at 
 
MUREXIN / ČR, Německo, Maďarsko, Polsko, Slovensko 
Vypracování  mezinárodní  zastřešující (holdingové) marketingové strategie s aspekty  
dané země určení, optimalizace stávajících marketingových aktivit, napojení dalších zemí.     
www.murexin.com 
 
PRECON / Německo, Rakousko 
Vývoj alternativní tržní strategie pro Rakousko. Vypracování konceptu pro  
akvizici zákazníků a marketing.  
www.precon.de, www.bcm.at 
 
SCHMID INDUSTRIE HOLDING / International 
Koordinace externího Public Relations stejně  tak jako koncepce a realizace 
koncernové interní komunikační strategie.  
www.schmidholding.com  
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VÝPIS PROJEKTU PRO RAKOUSKO 
 
ACTUAL-FENSTERTECHNIK 
Dotazování zákazníků a analýza trhu. Na základě tohoto průzkumu došlo k vypracování 
tržního konceptu specifického pro danou cílovou skupinu.  
www.ifn.at 
 
DONAULAND 
Vypracování marketingových návrhů pro získání nové pozice na trhu u stávající velké 
pobočky, určení nových cílových skupin a návrh marketingových opatření specifických pro 
dané zákazníky. 
www.donauland.at 
 
KNAUF 
Vypracování marketingové strategie pro stávající skupinu produktů. 
Následné rozšíření této strategie na další skupiny produktů. Poradenská č innost. 
www.knauf.at 
 
OTTAKRINGER BRAUEREIEN 
Nová pozice pivovaru jako pořadatele. Definice nových cílových skupin a vypracování 
odpovídajících komunikačních strategií.   
www.ottakringer.at 
 
RAIFFEISENHOLDING NÖ-WIEN 
Nová pozice kláštera UND, vypracování marketingových a komunikačních plánů, 
podpora centrálního managementu. 
www.rhnoew.at, www.klosterund.at 
 
SPRING GLOBAL MAIL 
Vytvoření konceptu direct marketingu v rámci uvedení nového softwaru pro zadávání 
objednávek na trh, definice cílových skupin. 
www.springglobalmail.com/at 
 
TONI MÖRWALD 
Příprava konceptu pro restauraci Mörwald v klášteře UND. 
Poradenství př i  vývoji produktových a servisních služeb.  
www.moerwald.at 
 
VERKEHRSBÜRO GROUP 
Příprava a realizace inovativní prezentace tržního prostředí v případě jedinečné 
zpracovatelské l inky ve Střední Evropě.  
www.verkehrsbuero.com, www.vitana.at 
 
WWF 
Marketingová př íprava strategie péče o privátní zákazníky a jejich získávání. 
www.wwf.at 
 
XEROX TDG 
Příprava a realizace několikadenního školícího programu s tématem péče o zákazníky. 
www.xeroxtdg.com 




